dasInVITAtion-Programm

Wie Ihre Monteure Umsatz und Frequenzen steigern konnen

Ziel ist...

...eine kompetente Auslieferungsmannschaft zu formen, die Kunden =
Uberzeugt und durch das einfach umsetzbare InVITAtion-Programm -ﬁ)
den Kunden zu einem weiteren Besuch in Ihrem Geschéaft begeistert. R 2

Potential mit trainierten Monteuren:
2 Stammkunses

+ 2 Newkunden - Tlsceit Cacahift W
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Rechenbeispiel:
200 Auslieferungen/Monat = 40 Kaufvertrdge/Monat mehr - ohne jegliche Werbekosten!

-

10 Ausliefervnges

Themen
- Es gibt keine zweite Chance fiir den ersten Eindruck
- Plnktlichkeit, die Hiflichkeit der Kdnige - ...und wenn man doch zu spét ist?

- Der Monteur als Berater?

- ,Was halten Sie als Fachmann von der Ware?"

- Wie kassiert man erfolgreich?

- Wie das InVITAtion-Programm funktioniert

- Die 3 wichtigsten Erfolgsfaktoren zur neuen Verkaufs-Chance
- Die 7 Schritte zur sofortigen Frequenzsteigerung

Bonus:

Als zertifizierter Bildungstrager wird diese Weiterbildung mit bis zu 75 % staatlich gefordert.
Nutzen Sie diese Mdglichkeit, Ihre Auslieferungsmannschaft kostengiinstig weiterzubilden und
sowohl Frequenz als auch Umsatz in Klrze zu steigern!
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Uberlassen Sie den letzten Kundenkontakt nicht dem Zufall!
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